Kupna zmluva
uzavreta podla § 409 a nasl. zakona ¢. 513/1991 Zb. Obchodny zakonnik v zneni neskorsich zmien a dopinkov

Zmluvné strany

Kupujci:

Obchodné meno: Univerzita J. Selyeho

Sidlo: Bratislavskd cesta 3322, 945 01 Komarno
ICO: 37961632

DIC: 2021771543

V zastupeni: doc. RNDr. Janos Téth, PhD., rektor

(dalej len ,kupujuci®)

Predavajtci:
Obchodné meno: Csaladi Konyvklub, s.r.o.
Sidlo: Széchényiho 2000/11, 929 01 Dunajska Streda

Opravneny na podnikanie: spolo¢nost zapisana v obchodnom registri okr. stdu
Trnava oddiel s.r.o. vlozka ¢. 14551/T
v zmysle obchodného/zivnostenského registra

ICo: 36 257 982

DIC: 2021811374

IC DPH: SK2021811374

V zastupeni: Attila Gy6ry

Bankove spojenie: UniCredit Bank Dunajska Streda
Cislo Gctu: 6622162028/1111

IBAN: SK4611110000006622162028
BIC: UNCRSKBX

(dalej len ,,preddvajuci”)

resp.

(dalej len ,zmluvné strany™)

Uvodné ustanovenie

T4to zmluva je uzatvorenad na zaklade vysledkov verejného obstardvania uskutocneného vzmysle Zakona
¢ 25/2006 overejnom obstardvani aozmene adoplneni niektorych zdkonav, ktoré kupujuci vykonal
v stvislosti s realizaciou zakazky: ,,Odborna literatira” v ramci projektu ,Zvysovanie kvality vzdelavania tvorbou
a inovaciou studijnych programov, rozvojom fudskych zdrojov a podporou kariérneho poradenstva®, kod ITMS
26110230108.

Clanok I.
Predmet zmluvy

1. Predmetom zmluvy je dprava zmluvnych podmienok medzi kupujucim a predavajicim pri dodavke
odbornej literattry podia Prilohy ¢. 1, ktora je neoddelitelnou sicastou tejto zmluvy

2. Predavajici sa zavdzuje dodat kupujicemu dodavku riadne, véas, v silade s podmienkami tejto zmluvy a
postupovat pri tom s patri¢nou odbornou starostlivostou.

3. Predavajuci sa zavazuje po zaplateni kupnej ceny previest na kupujiceho vietky vlastnicke prava
k uvedenej dodavke.

4. Predavajuci potvrdzuje, Ze sa v plnom rozsahu zoznamil s rozsahom predmetu pinenia zmluvy, ze st mu
zname podmienky na dodanie predmetu plnenia a Ze disponuje dostatonymi kapacitami a potrebnymi

odbornymi znalostami na kvalitnu a bezproblémovu realizaciu zmluvy.



5. Kupujuci sa zavdzuje za podmienok stanovenych v tejto zmluve prevziat riadne avéas dodany predmet
plnenia a zaplatit predavajucemu cenu podla Clanku I1l. tejto zmluvy.

Clanok II.
Termin dodavky

1. Predavajuci sa zaviazuje dodat kupujicemu a protokolarne odovzdat dodavku vzmysle tejto zmluvy
najneskér do 30. 11. 2015.

7. Miestom uskutoénenia dodavky predmetu tejto zmluvy je Univerzitna kniznica UJS, Hradna 2, Komdrno.

3. Predavajuci je povinny pisomne oznamit statutarnemu zastupcovi kupujiceho, ze je pripraveny zrealizovat
dodavku, a to najmenej 3 (slovom tri) pracovné dni vopred.

4. Kupujuci je povinny pri dodrzani podmienok stanovenych v tejto zmluve poskytnal predavajucemu
primerant sucinnost pri odovzdani a prevzati dodavky.

Clanok Il
Ramcové cenové a platobné podmienky

1. Kupna cena za predmet tejto zmluvy je stanovena na zaklade vysledkov verejného obstaravania a dohodou
zmluvnych stran v zmysle zakona o cenach ¢ 18/1996 Z. z. v zneni neskorsich predpisov v sume:
7 891,10 Eur, (slovom: sedemtisic osemstodevitdesiatjeden eur a desat centov)

2. Cena v bode 1. ¢lanku Ill. je uvedena celkova cena. Predavajuci je platcom dane z pridanej hodnoty.

3. Cena je stanovend ako konecna a neprekrotitelnd, zahina vsetky predvidatelné a nepredvidatelné naklady
predavajuceho spojené s predmetom tejto zmluvy vratane dopravy.

4. Podkladom pre platenie bude faktira vystavena predavajicim. Zmluvné strany sa dohodli, ze predavajuci
méie kupujicemu fakturovat ai po odovzdani a prevzati dodavok. Faktira bude vyhotovena na zaklade
skutoéne vykonanych a kupujicim odsuhlasenych preberacich protokolov. Fakturacia bude v etapach, pri
dodani odborne;j literatury.

5. Preddavky (zalohy) predavajici neposkytuje.

6. Po riadnom ukonéeni a protokolarnom odovzdani dodéavky vsulade stouto zmluvou kupujuci uhradi
fakturu vystavenu predavajucim.

7 Ka3da faktura, ktoru predlozi predavajuci kupujucemu musi byt predioiena vtroch originalnych
rovnopisoch a musi cbsahovat vietky nalesitosti dariového dokladu v zmysle prislusnych platnych pravnych
predpisov SR, najma nasledovné udaje:

- oznacenie a &islo faktury, kondtantny a variabilny symbol faktury,

- datum vystavenia faktary, datum dodania a datum splatnosti faktary,

. obchodné meno a adresu kupujiceho a preddvajticeho, ich 1o, DIC, IC DPH a udaj o zapise v OR
vratane spisovej znacky,

- fakturovanu cenu bez DPH, sadzbu DPH, Ciastku DPH a celkovi cenu s DPH,

- predmet plnenia podla potvrdeného Supisuy,

. oznacenia bankového spojenia a ¢isla iétu kupujuceho a predavajuceho,

- petiatku a podpis opravnenej osoby predavajuceho.

8. Neoddelitelnymi prilohami faktdry bude kupujicim a predavajucim potvrdeny Protokel o odovzdani
a prevzati Priloha k faktire.

9. V pripade, e faktura nebude obsahovat vietky nélezitosti uvedené v tejto zmluve, kupujici je opravneny
vratit ju predavajicemu na prepracovanie. V takom pripade sa prerusi plynutie splatnosti a nova lehota
splatnosti zacne plynut dorucenim opravenej faktdry kupujticemu.

10. Kupujuci je povinny zaplatit fakturovant tiastku v dohodnutej lehote splatnosti 30 (slovom tridsat)
kalendarnych dni odo dia kedy mu bola faktlra dorucena.

11. V pripade, Ze je kupujuci v omeékani so splatenim faktury, je predavajuci opravneny Uctovat sankciu
v podobe uroku z omeskania vo vyske 0,05 % (slovom patstotin percenta) z akumulovanej diznej Ciastky za
kaidy kalendarny deri omeskania.




Clanok IV.
Osobitné dojednania

Predavajuci sa zavdzuje pri realizdcii predmetu zmluvy dodrziavat vietky technické normy, bezpecnostné a
pravne predpisy platné na dzemi SR a vztahujlce sa na plnenie tejto zmluvy. Pokial ich porusenim vznikne
kupujicemu Skoda, predévajaci je povinny uvedenu skodu uhradit, vratane Ghrady nakladov spojenych so
zostladenim stavu s prislusnou normou, resp. predpisom.

Predavajuci strpi vykon kontroly/auditu suvisiaceho s dodavkou kedykolvek pocas platnosti a acinnosti
Zmluvy o poskytnuti nendvratného financného prispevku, ktord uzatvori kupujici a RO a oprdvnenym
osobdm poskytne potrebnu sucinnost.

Clanok V.
Odovzdanie a prevzatie diela

Predmet zmluvy musi byt po ukonéeni dodavky kompletny, musi byt bez zavad a musi spinat vietky
funkéné a platnymi normami predpisane viastnosti.

Predavajuci a kupujuci sa dohodli, ze pod zavadou budui rozumiet odchylku v kvantite a v kvalite, v rozsahu
a v parametroch zariadeni stanovenych v tejto zmluve vieobecne zavdznymi technickymi normami (STN).

O priebehu odovzdania a prevzatia je preddvajuci povinny vypracovat preberaci protokol, v ktorom bude
okrem iného uvedeny supis vietkych zistenych zdvad s uvedenim dohodnutého terminu ich odstrénenia.
Preberaci protokol podpise kompetentny zastupca predavajuceho a kupujlceho.

Pokial kupujuci odmietne dodavku prevziat, je povinny uviest v zavere¢nom preberacom protokole svoje
dévody.

Predmet zmluvy bude povazovany za ukoncéeny az po dodani celej dodavky a po odstraneni vietkych zavad
uvedenych v preberacom protokale.

Kupujuci nemd povinnost zariadenia prevziat az do doby, pokial predédvajici neodstrani vietky zistené
zavady.

V pripade rozporov medzi kupujlicim a predavajucim ohladne zistenych zavad, je predavajuci povinny
neodkladne zabezpelit odborné vyjadrenie tretej osoby — nezavislého autorizovaneho odbornika. Ak
kupujuci do piatich pracovnych dni od jeho predloZenia pisomne vyjadri suhlas sjeho odbornym
vyjadrenim, bude to znamenat, Ze predmetna zavada bola odstréanena. V pripade jeho nesuhlasu, je
povinny zabezpecit odborné vyjadrenie dalSieho nezdvislého autorizovaného odbornika. Ak nedéjde
k zhode medzi odbornymi vyjadreniami vybranych znalcov, je kupujuci opravneny obratit sa na
rozhodcovsky sud v silade so zakonom ¢.244/2002 Z. z. o rozhodcovskom konani s vynimkou sporov
vynatych z pésobnosti tohto zédkona.

Clanok V1.
Zmluvné pokuty

V pripade, Ze predédvajici nedoda predmet plnenia, ktoré je predmetom tejto zmluvy riadne a vcéas a
neodovzda ich vstanovenom termine podlfa bodu 2. Clanku Il. tejto zmluvy, zavizuje sa zaplatit
kupujucemu zmluvnu pokutu v iastke 0,1 % (slovom jedna desatina percenta) z ceny technickych zariadeni
podla bodu 1 Clanku 1Il. za kazdy zacaty kalendarny defi omeskania. Tymto nie je dotknuta ndhrada $kady
podla § 373 a nasl. Obchodného zakonnika, ktora vznikne v désledku omeskania predavajuceho s dodanim
predmetu zmluvy.

V pripade omeskania s odstrariovanim zavad zistenych pri protokoldrnom odovzdani a prevzati predmetu
zmluvy podla bodu 8 Clanku VII. tejto zmluvy sa predavajlici zavizuje zaplatit kupujicemu zmluvni pokutu
v ¢iastke 0,1 % (slovom jedna desatina percenta) z ceny zariadeni podla bodu 1 Clanku fll. za kazdy zacaty
kalendarny den omeskania.

Zmluvna pokuta je splatna drnom uvedenym na fakture ako den splatnosti. -




10.

11.

12,

13,

Vznikom povinnosti zaplatit zmluvnu pokutu nezanikd povinnost zaistena zmluvnou pokutou a ani nie je
dotknuty narok kupujliceho na ndhradu Skody vplnej vyske. Zmluvné pokuty sa do vysky Skody
nezapocitavaju.

Clanok VI
Zaruka

Predavajuci zodpoveda za to, ze predmet zmluvy bude mat vlastnosti dohodnuté v tejto zmluve.
Poskytnutou zarukou preddvajlci rudi, Ze predmet zmluvy bude mat po cely ¢as trvania zaruénej doby
vlastnosti stanovené touto zmluvou

Poskytnuta zaruka na zariadenia je 24 mesiacov (slovom dvadsafityri mesiacov) odo dfa ich
protokolarneho odovzdania a prevzatia.

Predavajdci prebera zaruku podra vieobecne platnych podmienok v SR a v Eurdpskej dnii.

Kupujuci je povinny zdvady po ich zisteni bez zbytoéného odkladu pisomne reklamovat, pricom uvedie
0 aku zdvadu sa jedna.

Preddvajuci je povinny najneskér do 2 pracovnych dni po doruéeni reklamacie pisomne dorucit
kupujicemu oznamenie o prijati reklamacie, o jej uznani a o lehote odstranenia zavady.

Reklamaciu je moZné uplatnit najneskér do posledného dia zaruénej doby, pricom aj reklamacia
preukdzatelne odoslana kupujicim v posledny defi zaruénej doby sa povazuje za uplatnenu v zaruénej
dobe.

V pripade uplatnenia reklamdcie kupujiceho u predavajlceho sa predliuje zaruéni doba na tu &ast
technického zariadenia, na ktorej sa vyskytla zdvada, o dobu vybavenia reklamacie.

Predavajuci sa zavédzuje prijat reklamaciu na jeho adrese uvedenej v ivode tejto zmluvy, alebo v pripade
zmeny adresy predavajuceho na novej adrese. Kazdd zmenu adresy sa predévajuici zavazuje neodkladne
oznamit kupujlicemu.

Predavajuci sa zavdzuje vybavit reklaméciu ihned, v zlozitych pripadoch do 5 (slavom piatich) pracovnych
dni.

V pripade, Ze predavajuci v lehote do 3 pracovnych dni (slovom troch) nedoruci kupujicemu rozhodnutie
0 vybaveni reklamacie, ma sa za to, ze reklamaciu v plnom rozsahu uznal.

Predavajuci je povinny reklamovanu zévadu v dohodnutom termine odstranit. V pripade, e sa jedna
0 zévadu, ktora bude kupujicemu branit v prevadzke daného technického zariadenia, alebo bude mat
povahu havarie, je predavajuci povinny zacat s jej odstranovanim do 48 hodin (slovom $tyridsatosem
hodin).

Ak kupujuci v pripade uznania reklamdcie oznami lehotu, v ramci ktorej ma byt reklamovana zdvada diela
odstrédnena a preddvajlci reklamovanu zdvadu vtejto lehote neodstrani, ma kupujuci pravo dat
reklamovanu zavadu odstranit tretej osoby, pricom predévajuci sa zavizuje zaplatit véetky naklady, ktoré
vznikli kupujucemu v stvislosti s jej odstranenim.

14. Ako reklamacia nebudi uznané zavady, za ktoré predavajlci nezodpoveda v zmysle ustanovenia § 563 v

spojeni s ustanovenim § 431 Obchodného zékonnika ¢. 513/1991 Zb. v zneni neskoréich predpisov.

Clanok ViII.
Nadobudanie vlastnictva

Zmluvné strany vyhlasuju, Ze kupujlici sa stdva vlastnikom dodaného tovaru po ich protokoldrnom
odovzdani a prevzati a po zaplateni vystavenej faktury.

Clanok IX.
Zaverecné ustanovenia

Tato zmluva je uzatvorend na dobu uréitd v zmysle bodov 1. a# 3. Clanku 11,
Pri rieSeni vzajomnych vztahov zmluvnych stran, ktoré nie st upravené vtejto zmluve, sa poufiji
ustanovenia zakona €. 513/1991 Zb. Obchodného zékonnika v zneni neskorsich predpisov.




3. Pripadné spory nedorozumenia, ktoré vzniknu v suvislosti s plnenim tejto zmluvy, sa budu zmluvné strany
snazit riesit predovietkym formou dohody. V pripade, se k dohode nedbdjde, spory budu riesené podla
slovenského pravneho poriadku na prislusnom sude Slovenskej republiky.

4. Zmluvné strany sa dohodli, ze kazda zo zmluvnych stran mbze od tejto zmluvy odstupit v pripade, Ze druha
strana podstatnym spésobom porusi zmluvnu povinnost vyplyvajicu z tejto zmluvy. Pod podstatnym
porusenim sa rozumie predovietkym:

4.1 nesplnenie dohodnutych priebeznych terminov a konetného terminu dodania dodavky stanovenych
v tejto zmluve,

4.2 nedodrianie cenovych a platobnych podmienok stanovenych v tejto zmluve,

4.3 nedodrianie parametrov a podmienok dodania stanovenych v tejto zmluve.

5. Zmluvné strany sa dohodli, ze pri poruseni zmluvnej povinnosti predavajiceho vyplyvajlcej z tejto zmluvy
je poskodena strana opravnend uctovat druhej zmluvnej strane zmluvnt pokutu vo vyske 50% zo zmiuvnej
ceny EUR.

6. Zmluvné pokuty a sankcie dojednané touto zmluvou uhradi povinna strana nezavisle od toho, &i av akej
vyike vznikne druhej strane $koda porusenim povinnosti, ktoré mozno vymahat samostatne.

7. Obsah tejto zmluvy je mozné menit a dopliat len formou pisomnych dodatkov, ktoré budu platné ak budu
riadne podpisané opravnenymi zastupcami oboch zmluvnych stran a potvrdené odtlactkami peciatok oboch
zmluvnych stran.

8. Zmluva je spisana v dvoch origindinych rovnopisoch, pritom kupujuci a predavajici dostanu po jednom
vyhoveni zmluvy.

9. Zmluvné strany spoloéne potvrdzuju, ze sa pred podpisom zmluvy zoznamili s obsahom celej zmluvy,
poznaju jej obsah a ucel. Svojimi vlastnoruénymi podpismi a odtlatkami peciatok obe zmluvné strany
potvrdzuju, ze cely text tejto zmluvy je prejavom ich slobodnej a vdznej vole.

10. Neoddelitelnou stéastou tejto zmluvy je: Zoznam dodavky predmetu plnenia (Zoznam odbornej literatury).

11. Tato zmluva je uzavretd jej podpisom oboma zmiuvnymi stranami a nadobuda Uéinnost 1 def po
uverejneni v Centralnom registri zmluv.

V Komarne:
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kupujuci ~~__——predavajuci



Priloha ¢. |

P, m >§M=.. A ke h.mms.oﬁ_no.,wm cenas nmam s DPH
‘ . ol DPH celkom
I. |Bevezetés a kommunikdcidelméletbe Hollos Janos 1 38,09 38,09
2. |Mer] nemet mondani! Marie Haddou 1 11,73 L7 3
3. WMBQ,H.._ c.r meg dnmagunkat, ismerjik meg Frank M. Scheelen : 1413 14.13
ligyfeleinket
4. |Funkcionalis anatémia Tarsoly Emil 1 21,89 21,89
5. |A természettudomany tanitdsa Radnoti Katalin 1 20,84 20,84
6. |Kémia szakkozépiskolasoknak 9-10 Z. Orban Erzsébet 2 10,07 20,14
7. |Munkafiizet Kémia 9. Dr. Siposné Dr. Kedves Eva 2 8,61 17,22
8. [Organické chémia pre farmaceutov Ferdinand Devinsky ] 37 57
9. |Fyziologie rostlin Libuse Pavlova 1 14,48 14,48
10.  |Organiaztional Change for Corporate Suzanne Benn, Dexter Dunphy, Andrew ;
e N 1 105,21 105,21
Sustainability Griffiths
11. ) Br . N. Gr ald, < .
Value Investing PG, B SRR e ML BT AT 1 86.35 86.35
Sonkin, Michael van Biema
12, |Human Resource Management Sarah Gilmore, Steve Williams 1 75,25 95,25
13. |Chemie II Danuse Pecova, Ivo Karger, Pavel Peé 1 27.2 272
14. A st 's gui § i 8 _
s cam.;: s guide to Corporate Finance and David Evans | 08.44 98,44
Financial Management
15. [The New Value Investing C. Thomas Howard | 25,36 25,36
16. |Zaklady chémie 1 Pavel Benes, Vaclav Pumpr, Jifi Banyr 1 9,21 921
17 . ) aj 8 ccchiola, S.
Mastering Cloud Computing W& W:Bﬁ wcua.S, Chtrsiian Vecehiola, 3 1 149,73 149,73
Thamarai Selvi
18. |Chemie | [vo Karger, Danuse Pecova, Pavel Pe¢ 1 2,55 2,55
19. . anj asgupte i apadimitri
Alsorits Sanjoy D 5«:9.} Christos Papadimitriou, | 66.41 66.41
Umesh Vazirani
20. |Systematika niz$ich rastlin II. Martin Backor 2 29,45 58,9
21. |Prezentacid Lérincz Eva Anna, Sturcz Zoltan 1 15,87 15,87




22

Afsaneh Nahavandi, Robert B. Denhardt,

‘ganizatione ior . . ! 3409 35,
Singanizaionsy Beligyior Janet V. Denhardt, Maria P. Aristigueta : s PR
23. [Mathematical Modelling [.ee Ngan Hoe, Ng Kit Ee Dawn 1 62.06 62,06
24, |Optimization Methods in Finance Gerard Cornuejols, Reha Tiitiincii 1 103,35 103.35
23, ¢ jdicova, Pav artonfi, Lenke
oty ~ il Plhts m&w Qo_aﬂo\o/\mu Pavol Martonfi, Lenka | 342 342
Martonfiova
26. |Project Management Richard Newton 1 57,05 57,05
27. |Labor Economics George J. Borjas 1 107,31 107,31
28. |Bank Management & Financial Services Peter S. Rose, Sylvia C. Hudgins 1 364.32 364,32
29. |Strategic Management Adrian Haberberg, Alison Rieple 1 99.45 99.45
30. |Genetics and Philosophy Paul Griffiths, Karola Stotz 1 102,64 102.64
31. |MasterClass in Mathematics Education Paul Andrews, Tim Rowland 1 48.3 48.3
3 | Business Man: S d . : . s
. |pmaltBosinesnd i somenion David Stocks, Nick Wilson _ 75,95 75,95
Entrepreneurship
33: Organiickd chémia Jan T omas, Janette Musilova, Judita ) 282 56.4
Bystricka,
34. |Soft Computing and its applications Kumar S. Ray 1 107.53 107,53
35. |A New Generation in Internati Ic
35 ew Generation in International Strategic Stephien Tl | 109.88 109.88
Management
36. |Organicka chémia pre farmaceutov Ferdinand Devinsky 1 141.86 141,86
37. |Business Essentials Learning Media 1 220,11 220,11
38. . . Jozef Sima, Mari ¢ ¢ oCova B
3 Spanfddschimi O\Sow_:)_mwo Marian Koman, Adela Koto¢ova ) 2535 50.7
,LPeter Segla
39. o : : :
? Jazykova komunikacia a kultira vyjadrovania |Jan Findra 1 20,64 20,64
40. Geolbiga Darina ﬂmwm_o<m, FrantiSek Baliak, Miloslav ' 25 5
Kopecky
41. |Foundations of Mathematical Economics Michael Carter 1 191,27 191,27
42. |Information Systems, Technology and Sushil K. Prasad, Susmi Routray, Reema i 12018 120.18

Mnagement

Khurana, Sartaj Sahni

Q




Lambert M. Surhone, Mariam T. Tennoe,

Randomized Algorithm . . 94,66 94,66
Susan F. Henssonow
4 Unmanned Aircraft Systems W_“_o: . Valavanis, Paul . Oh; Les A, 144.9 144,9
45. . .. Yi Ma, ano S ¢ Secka,
? An Invitation to 3-D Vision d,_ém el Soa, Jane Koseska 91,08 91,08
S.Shankar Sastry
46. [Market I r Intermedi iness Englis . ; . . 5
arket ._Lomao_ mtermediae Busincss Baglish David Cotton, David Falvey, Simon Kent 54,96 54,96
Course Book
47. |Financial Management Jaco Fouché, Jaco Barnard 3892 389.2
48. |The Leadership Mystique Manfred Kets de Vries 36,48 36,48
49, . i rander, Martin J. Gander, Feli>
Scientific Computing Walter Gander, Martin J. Gander, Felix 81.02 81.02
Kwok
50. |Transforming Learni | anage
rans NP 1 Mavagement Edmond C. Prakash, Madhusudan Rao 56,91 56,91
through Gamification
51. |Introduction to Management John R. Schermerhorn, Jr. 183,43 183.43
52 e ron's Tr i 5 _
> Dr.m: LeBaron's Treasury of Investment Dean [LeBaron, Romesh Vaitilingam 33.81 3581
Wisdom
53. |Future Wealth James Robertson 21,74 21,74
54. [Market Trading Tactics Daryl Guppy 202.4 2024
55. |Effective E-Learning Madhuri Dubey 56,93 56,93
56. |Fuzzy Engineering toward Human Friendly  |ToshiroTerano, Michio Sugeno. Masao 3
: . 149,56 149.56
Systems Mukaidono, Kazuo Shigemasu
57. |Medical Devices and Human Engineering Joseph D. Bronzino, Donald R. Peterson 135,64 135,64
58. [World Investment Report 2014 James X. 7Zhan 54,26 54,26
B . ; . . : ; -
Biomedical Signals, Imaging, and Informatics |JToseph D. Bronzino, Donald R. Peterson 154.36 154,36
60. |Biomedical Engineering Fundamentals Joseph D. Bronzino, Donald R. Peterson 138,58 138,58
61. |Molecular, Cellular, and Tissue Engineering |Joseph D. Bronzino, Donald R. Peterson 148.12 148,12
62. |[Strategic Management Dr. Adrian Haberberg, Alison Rieple 265,65 265,65
63. . s ;
7 |The Gamification of Learning and Instruction |Karl M. Kapp 27,25 2423




64. |Mastering the Business of Global Trade Thomas A. Cook ! 223,39 223,30
65. |International Macroeconomics and Finance  |Nelson C. Mark 1 197,34 197,34
66. |Evolving Connectionist Systems Nikola Kasabov 1 32,57 3257
67. anﬁ,s Enterprises Business Intelligence and Alan Simon _ 35.74 35.74
Data Management
68. |A Student's Guide to Numerical Methods lan H. Hutchinson 1 25,3 253
69. |Financial Asset Pricing Theory Claus Munk 1 32,69 3269
70. |Advances in Taxation Toby Stock 1 3560 356
11 Robert N. Anthony, Vijay Govindarajan,
Management Control Systems Frank G.H. Hartmann, Kalle Kraus, Goran 1 163,01 163,01
Nilsson
72. |Warren Buffett’s Management secrets Mary Buffett, David Clark 1 14,49 14,49
73. |Uncertainty and Information George J. Klir 1 117,42 117,42
74. |Introduction to Modern Cryptography Jonathan Katz, Yehuda Lindell 1 96,05 96,05
75. |Oracle Certified Professional Java SE 7 S G Ganesh, Tushar Sharma 1 25,91 2591
76. |Algorithmics David Harel, Yishai Feldman 1 81,21 81.21
77. |Learning PHP, MySQL & JavaScript Robin Nixon 1 39,69 39.69
78. |Real Estate Marketing M. Joseph Sirgy 1 102,64 102,64
79. |Algorithmics David Harel, Yishai Feldman 1 81,21 8§1.21
30. Crontinpa Ratzon Batitare 3.: Miller, Mike Wroblewski, Jaime | 2777 27.77
Villafuerte
8- Competition Policies for the Global Economy |Edward M. Graham. J. David Richardson 1 20,49 20.49
82. m.Bo.: .meE és kozépszintl irasbeli feladatok Szerényi Gabor | 8.65 8,65
biologiabol
83. |A tehetséggondozas nemzetkdzi horizontja  |Gordon Gyéri Janos I 7,89 7,89
e Stressz, megkiizdés, versengés, konfliktusok |Dévid Imre 1 525 8,25
85. Wﬂom:m HQBmmencaoEm:S Kiss Albert 1 15.05 15.25
tehetséggondozas
86. |Tizenkettd nem egy tucat Interjlk sikeres tehetségekkel 1 15,59 15,59




87. |Germekédelmi utmutatd! Barcsi Antal 1 7,35 .33
88. |Irany a ECDL.! 1 6,98 6,98
89. |Testnevelésmddszertan Dr. Magyar Gyorgy 1 9.45 9,45
90. |Matemetika I. Csatar Katalin 1 7,78 7,78
91. |Matemetika II. Csatar Katalin 1 17,78 17,78
92. |Agykontroll az {izleti életben Jose Silva 1 16,47 16,47

3. |Valtas az tizleti életben Némethy Laszlo 1 16,66 16,66
94. |Allat és novényhatarozd természetjaroknak 1 21,96 21,96
95. |Steve Jobs a prezentacié mestere Carmine Gallo ] 2326 23,26
96. |A valasztas mlivészete Sheena Ivengar 1 13,26 13,26
97. |Prezentacido-készités Bartfai Barnabas 1 16,24 16,24
98. [Bloggok kezdoknek és profiknak Tris Hussey 1 19,2 19,2
99. |T6ézsdemamor Robert J. Shiller 1 15,9 159
100. |Most épits nagy lizletet! Brian Tracy 1 20,21 20,21
101. |Uzleti iskola Robert T. Kiyosaki 1 18.45 18.45
102. |Nemzetkozi szervezetek és intézmények Blaho Andras 1 2825 28,25
103. |Médiaismeret Csordas Tamas 1 25,36 2536
104. |A t6ke a 21. szdzadban Thomas Piketty 1 38.9 38,9
105. |Hatékony vezetés Chris Roebuck 1 21,74 21,74
106. |Gondolatok a kapitalizmusrél Kornai Janos 1 22,45 22,45
107. |Gondolkodj és gazdagod;! Napoleon Hill 1 20,15 2015
108. |Dontéseink csapdédjaban! Szantd Richard 1 23,43 23,43
109. Znﬁz%mzm#o_‘:ETUOSEWN: terminologiai Darék Judit | 33.85 33.85

SZOtar

110. [Bevezetés a kommunikacidelméletbe Hollos Janos I 10,95 10,95
111. |Felelosség és siker 1 23,65 23,65
112. |Az evolucid Edward J. Larson 1 22,85 22.85
113. |A Karpat-medence Foldrajza Dovényi Zoltan I 45,9 45,9
114, |Multikulturalis nevelés Cs.Czachesz Erzsébet 1 15,3 15,36
115. [Mozgdasfejlesztd jatékok gyiijteménye Pektor Gabrielle 1 10,6 10,6
116. |Uj pedagdgiai kulttra Nagy Jozsef 1 8,65 8,65




117. |Kémia Berkes Lajos 2 7.1 14,2
118. |Kémia 9. tankényv A természetrdl tizenéveseknek 2 16,2 32.4
119. |Kémia 9. munkafiizet 2 8,25 16.5
120. |Kémia 10. Természetiink titkai 2 14,98 29,96
121. |Biolégia 10. tankonyv Az élolények valtozatossaga 1 17,32 17,32
122. |Biolégia 10. tankdnyv Az ember életmiikodése 1 16,75 16,75
123. |Magyarorszag ndvény- és allatvilaga Képes természeti atlasz 1 11,9 11,9
124. |Uzleti terv készitése Jickel Katalin 1 10.88 10,88
125. |Moderni vyuka chemie Olga Mokrejsova 2 23,1 46,2
126. |Algoritmy Pavel Topfer 1 15,17 15,17
136 % 7891,1




